
 

 المشروع: ملخص 
 )Delivery Express( طلبات توصیل خدمة المشروع: اسم ●

 
 صیدلیات) ماركت، سوبر (مطاعم، المتاجر مختلف من للعملاء طلبات توصیل النشاط: نوع ●

 
 الریاض) (مثل كبرى مدینة المشروع: موقع ●

 
 سنة 50 إلى 18 من عمریة شرائح – والعائلات الأفراد المستھدفة: الفئة ●

 
 جزئي بدوام منادیب 5 الانطلاق: عند المندوبین عدد ●

 
 مكالمات – واتساب – جوال تطبیق الطلب: طریقة ●

 
 اللیل منتصف 12 إلى صباحًا 10 من العمل: ساعات ●

 

 واحدة) مرة (تدفع التأسیسیة التكالیف 
 سعودي) (ریال التكلفة البند

 5,000 وتصاریح تجاري وسجل رخصة

 15,000 للطلبات موقع أو بسیط جوال تطبیق تصمیم

 10,000 والإدارة للعمل صغیر مكتب تجھیز

 7,000 بنرات) + ممولة (إعلانات أولي تسویق

 10,000 للمندوبین جوالات 5 شراء

 3,000 الطلبات وتسجیل تتبع نظام تجھیز

 ریال 50,000 التأسیسیة التكالیف إجمالي

 

 الثابتة الشھریة التكالیف 
 (شھریًا) التكلفة البند

 12,500 )2,500 × منادیب 5( منادیب رواتب

 2,000 صغیر مكتب إیجار

 1,000 وجوالات إنترنت فاتورة



 1,000 التطبیق وتحدیث صیانة

 2,500 شھري تسویق

 1,000 ونثریة إداریة مصاریف

 ریال 20,000 الشھریة المصاریف إجمالي

 

 المتوقعة الشھریة الإیرادات 
 یومیًا طلب 50 شھور: 3 أول في المتوقع الیومي الطلبات عدد ●

 
 ریال 15 للطلب: التوصیل قیمة متوسط ●

 
 ریال 22,500 = ریال 15 × یوم 30 × طلب 50 = الشھریة الإیرادات ●

 

 إلى: الوصول یمكن الخدمة توسع وبدء الثالث الشھر بعد

 شھریًا ریال 45,000 = ریال 15 × 30 × یومیًا طلب 100 ●
 

 

 المتوقعة: الشھریة الأرباح 
 یومیًا): طلب 50( المشروع بدایة في ●

 
 ریال 22,500 الإیرادات: ○

 
 ریال 20,000 المصاریف: ○

 
 شھریًا ریال 2,500 الربح: صافي ○

 
 یومیًا): طلب 100( أشھر 6 بعد ●

 
 ریال 45,000 الإیرادات: ○

 
 والإعلانات) المنادیب بعدد (زیادة ریال 25,000 المصاریف: ○

 
 شھریًا ریال 20,000 الربح: صافي ○

 

 



 الجدوى: تحلیل 
 یومیًا). طلب 75 إلى الوصول (عند شھور 3 حوالي بعد تحقیقھا یتم التعادل: نقطة ●

 
 المال. رأس من %40 تقریبًا سنة: أول خلال الاستثمار على العائد ●

 
 أشھر. 8–6 المال: رأس استرجاع مدة ●

 

 

 المشروع: نجاح عوامل 
 كبرى ومحلات مطاعم مع التعاقد ●

 
 قوقل) خرائط + سناب + (إنستغرام الفعال الرقمي التسویق ●

 
 الاستخدام وسھل بسیط تطبیق استخدام ●

 
 أحیانًا مجانیة توصیل وعروض سریعة بخدمة العملاء تحفیز ●

 
 بالوقت والالتزام التعامل حسن على المنادیب تدریب ●

 

 

 ھامة: توصیات 
 مرسول) – جاھز (مثل المدینة نفس في المنافسین دراسة بعد المشروع بدء ●

 
 وتقییماتھم العملاء بآراء الاھتمام ●

 
 كافٍ طلب وجود دون المنادیب عدد رفع وعدم التدریجي التوسع ●

 
 الاشتراك نموذج عبر العمل أو جاھزة تطبیقات مع شراكة في الدخول إمكانیة ●
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